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Votre histoire :
•	 �La meilleure semence de développement d’équipe, c’est VOUS! 

Qu’est-ce qui vous a enthousiasmé lorsque vous avez joint? 
Partagez cela!

« Lorsque j’ai entendu parler pour la première fois de retirer les 
produits chimiques dans ma maison, j’ai été séduite! Quand je 
suis devenue Conseillère, j’ai rapidement réalisé que la partie 
entreprise de Norwex était trop précieuse pour résister! Je fais 
non seulement une différence pour la santé de ma famille, mais 
nous aidons aussi à réduire les produits chimiques nocifs dans 
l’environnement. »

À l’hôtesse (hôte) :
« Vous a-t-on déjà parlé de la partie entreprise de Norwex? »

« Bonjour (nom), j’ai vu ta publication sur le prix exorbitant 
de (l’épicerie aujourd’hui, coût de la vie, etc.) et je comprends 
totalement. Je voulais te demander si tu as déjà pensé à mettre 
ton amour pour Norwex à profit pour obtenir un peu plus 
d’argent? Ça a tellement aidé notre famille en cette période 
d’inflation. J’aimerais en discuter un peu plus avec toi si tu penses 
que ça pourrait t’aider. » 

« Serais-tu opposée à ce que je t’envoie quelques informations 
à propos de la partie entreprise de Norwex? Nous pourrions 
discuter pour que je réponde à toutes tes questions… Je suis un 
livre ouvert! »

Aux évènements, démos, présentations :
•	 Utilisez les Cartes de partage pour lancer la conversation. 

« Si en voyant ce que je fais, Norwex vous enthousiasme, je serais 
ravie de partager des infos sur la façon de devenir Conseillère; 
Qu’en dites-vous? » 

« Si vous avez aimé tout ce que j’ai montré ce soir, vous devriez 
envisager de faire ce que je fais. Norwex est une compagnie très 
généreuse envers ses Conseillères lorsqu’il s’agit d’obtenir des 
produits gratuits. » 

« Il y a trois façons d’obtenir notre fabuleuse vadrouille : 

1.	 Achetez-la maintenant, elle vaut son pesant d’or.

2.	 �Décidez d’accueillir votre propre évènement comme (nom de 
l’hôtesse (hôte)) et obtenez-la gratuitement ou à un prix  
très réduit. 

3.	 �Devenez Conseillère et obtenez-la gratuitement dans votre 
Trousse de départ. » 

Suivis :
•	 La meilleure façon de prendre contact est par téléphone ou 

message vocal, afin que les gens puissent entendre votre voix et 
votre enthousiasme.

« Que signifieraient 100 dollars de plus par mois pour vous et 
votre famille? »

« J’adore votre passion pour notre Mission et nos produits. Vous 
êtes le genre de personne parfaite pour partager Norwex. »

« Je sais que réduire les produits chimiques dans votre maison 
vous passionne vraiment. Je ne sais pas si c’est pour vous ou non. 
Si c’est le cas, parfait! Sinon, connaissez-vous quelqu’un que cela 
pourrait intéresser? » 

•	 Si vous envoyez des échantillons, faites des suivis. Vous avez 
mis Norwex entre leurs mains; vérifiez ce que les clients 
pensent des produits ou s’ils ont des questions.

•	 Si les personnes expriment de l’intérêt : Excellent! Invitez-les 
à l’appel d’Occasion d’affaires et guidez-les pour qu’elles 
s’inscrivent comme Conseillère (er) Norwex. Utilisez le Guide 
Commencez votre aventure Norwex pour les aider à se lancer.

•	 Si elles ne sont pas prêtes à devenir Conseillère (er) : Pas de 
problème! Offrez-leur l’occasion d’accueillir un évènement et 
partagez ce qu’elles en retirent.

•	 N’oubliez pas de toujours demander si elles connaissent 
quelqu’un qui pourrait profiter de notre Occasion  
d’affaires Norwex.

Semences de 
développement d’équipe
Les semences de développement d’équipe sont des 
éléments courts que vous pouvez dire pour susciter 
l’intérêt des autres à se joindre à Norwex. Plantez 
ces semences partout! Le mieux est que vous n’avez 
pas à tout savoir immédiatement, commencez 
simplement à partager!


